Faktoring je zaujimavy
pre vsSetky typy vyrohy

Faktoring je financné rieSenie zalozené na postupovani pohladavok, ktoré umozni podnikatelskym subjektom ziskat a realizovat nové
zakazky, bezpecne rozsirit portfolio zakaznikov, dohodnit s obchodnymi partnermi lepsie podmienky a vdaka tomu zvysit obrat a zisk.
0 tom, preco uz aj slovenské firmy zacinaji vyuzivat faktoring vo va¢Som rozsahu, sme sa pocas konania Medzinarodného strojarskeho
veltrhu v Nitre porozpravali s Ing. Miroslavom Rezom, obchodnym riaditelom spoloc¢nosti Bibby Factoring Slovakia, a. s.

Preco sa podnikatelia obracaji na faktoringové spolocnosti a ako
mozu ziskat faktoringové financovanie?

Za¢nem tym podstatnym, a to pre€o sa na nas podnikatelské sub-
jekty obracaji a vyuzijem aj spojitost so strojarskym priemyslom.
VacéSina firiem posobiacich v strojarskom priemysle sa stretava
so situdciou, ked dodavatelia ich komponentov a vstupnych ma-
terialov Ziadaju Co najskorsie platby, najlepsie formou predplatieb,
najma ak ide o nakup vstupov zo zahranicia. Nejaky ¢as potom trva
samotny vyrobny cyklus, ked sa tieto vstupy pretvoria na finalny
produkt, ktory sa nasledne predd a vystavi sa faktira s nejakou
splatnostou. Vyrobcovia sa teda dostavaju do situécie, ked na jednej
strane musia vopred platit za vstupy, ale za svoje vystupy prijmu
platby s velkym ¢asovym odstupom.

To je vSak dost velky tlak na cash flow...

Ano, ten si musf kazdy vyrobca vyriesit. Najéastejéou moznostou je
banka a jej Uverové produkty. Ta vSak nie vzdy dokaze byt flexibilna
a pokryt potreby réznych nestandardnych situacii. Navyse, bankové
Uverové produkty, ako napr. kontokorentny Uver, sa ¢asto poskytuju
na cely rok a dalSie pripadné Upravy takéhoto produktu nie st fahko
realizovatelné. Faktoring je relativne flexibilnej$i — zavisi od toho,
kolko méa firma, ktora o faktoringové financovanie ziada, objedné-
vok, s akymi partnermi spolupracuje atd. Faktoringové financovanie
dokéze potom s klientom rast.

Ako by mal postupovat klient, ktory ma zaujem o faktoringové
financovanie?

U nés vo firme je na kontakt so zakaznikmi vy€lenené jedno celé od-
delenie, ktoré sa zaobera hodnotenim kazdého dopytu, ktory dosta-
neme. Uz do telefénu sme takto schopni povedat, ¢i je dany model
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pre nas akceptovatelny, ¢i to budeme vediet prefinancovat alebo
nie. Nasledne sa dohodnl podklady od klienta, ktoré nam musi
dodat a na zéklade nich vypracujeme konkrétnu ponuku. V pripade
Uspesného rokovania nasleduje podpis zmluvy a klient méZze Cerpat
naSe prostriedky. Zaklad je vSak zdvihnut telefén a nebat sa hovorit
o problémoch s financovanim pohladavok. Na to méme $kolenych
[udi, ktori vedia poradit. V pripade, Ze by sme neboli schopni aktu-
alny biznis model klienta akceptovat, vieme mu poradit, aké zmeny
v lom ma urobit, aby faktoringové financovanie mohol ziskat.

Da sa povedat, s akym ¢asom ma podnikatelsky subjekt pocitat,
kym ziska financné prostriedky z faktoringovej spolo¢nosti?

To dost zavisi od tej-ktorej faktoringovej spolo€nosti. My sme v pod-
state jedina faktoringova spolocnost na trhu, ktora nie je zastreSena
bankou. Ostatni naSi konkurenti patria do niektorého bankového
domu, ¢o ma vplyv na formélne a ¢asové mechanizmy pridelovania
faktoringovych UGverov. Pokial klient doda naSej faktoringovej spolo¢-
nosti potrebné podklady, mé& od néas ponuku do troch dni na stole.
Ak je ponuka pre neho vhodné, po podpise zmluvy moZe reélne do
tyzdna Cerpat financné prostriedky. V bankovom faktoringu to trva
niekolko tyzdrov az mesiacov, kym sa klient dostane k ponuke, kto-
ri treba dalej doladovat.

Ako moze teda faktoringova spolo¢nost pomact firmam pri nedo-
statku prevadzkového kapitalu? Na akom mechanizme funguje
faktoring?

Klient ma vo svojich faktirach pre odberatelov dlhé splatnosti, tieto
faktdry postipi na nés, akoby sme ich od neho odkupili. Dostane
od nas zalohu vo vyske osemdesiat percent fakturovanej sumy aj
s DPH, ¢ize akoby dostal od nas cell fakturovani sumu bez DPH.
S takto ziskanymi finanénymi prostriedkami moZze klient urobit, ¢o
uzna za vhodné. My ¢akame tu dlhu splatnost, kym nam odberatel,
ktorému bola pdvodne faktlra vystavend, uhradi peniaze na nas
Ucet. Nasledne prevedieme na Ucet nasho klienta zvySnych dvadsat
percent sumy aj s DPH. CiZe vyhodou je urychlenie celého cash flow
tak, aby klient, ktory vytvoril nejaky produkt, mohol s peniazmi,
ktoré dostal od odberatela, pracovat okamzite.

Je tych spominanych osemdesiat percent z fakturovanej sumy
fixnych alebo sa da prva splatka flexibilne prisposobit klientovi?

Nie je to dané fixne. Pri niektorych rizikovych obchodoch je tato
splatka nizSia a naopak, mame klientov, ktori maji dobrych part-
nerov a majl stopercentné zéalohy. Cize vy$ka zalohy zavisi od typu
biznisu a samotného odberatela.

Spominali ste ako priklad vyrobcov zo strojarskeho priemyslu.
Je vSak faktoring zaujimavy aj pre iné oblasti priemyslu?

Urcite ano. Okrem zbrojarskeho priemyslu, ktory je zakazané ta-
kymto spésobom financovat, sme schopni zabezpecit faktoringové
financovanie pre rozne typy priemyslu — potravinarsky, drevarsky,
dopravu a logistiku atd. Velmi zaujimavé je to pre vSetky typy vyroby
a najma exportérov, kde okrem Afriky mame zastlpenie vo vSetkych
jazykovych regiénoch a vieme pomdct v pripade potreby aj v kraji-
ne, do ktorej slovensky vyrobca exportuje.

Aké konkrétne vyhody teda ponuka financovanie prostrednictvom

nezavislej faktoringovej spolo¢nosti v porovnani s ivermi poskyto-
vanymi bankou?

Pri bankovych institiciach je rozhodujice, o o klient Ziada
— &i o kontokorentny Uver alebo faktoring. Kontokorentny Uver je
v podstate sluzba, pri ktorej banka zhodnoti bonitu daného klienta
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a podfa toho dostane klient moznost Cerpat z konkrétneho Uvero-
vého ramca pocas konkrétnej doby. To rieSi problém len hotovosti
penazi. Faktoring v banke uz riesi aj inkaso pohladavok, preverova-
nie odberatelov, poistenie odberatelov, prip. rieSenie sporov medzi
odberatelmi. To je teda rieSenie z pohladu banky. Rozdiel oproti
nami poskytovanému faktoringu je v procesoch. My ponlkame
niec¢o podobné ako bankovy faktoring, ale rozhodovacie procesy sl
podstatne rychlejSie. Klient nemusi ¢akat mesiace, po€as ktorych
moze prist o zaujimavl zakazku, len preto, lebo nemal dostatok
prevadzkovej hotovosti na realizaciu takejto zakazky. NavySe, ak sa
klientovi zmeni situacia, dokdZzeme mu v rdmci nasho faktoringu
nastavit za jeden defi nové podmienky a vytvorime pre neho novy
model.

Ma Sancu ziskat faktoringové financovanie aj spolocnost, ktora je
na trhu novacikom?

U nas mozu faktoringové financovanie ziskat aj novovzniknuté
spolo¢nosti, ktoré €asto nemaju Sancu ziskat bankové financova-
nie, pretoze banka vacsinou potrebuje vidiet nejakl histériu spo-
lo¢nosti a mat istotu, Zze subjekt vie podnikat a pod. Pokial nam
zaCinajuci podnikatel predloZi, ze ma dobry podnikatelsky model
a spolahlivych odberatelov, sme ochotni poskytnit mu faktoringové
financovanie. Z hladiska velkosti biznisu sme schopni financovat
projekty (faktdry) od cca 20-tisic eur, ¢o je uz zaujimavé napr. aj pre
zivnostnikov. Ak sa na strane klienta vyskytne nejaky problém, nej-
deme hned v prvom kroku cestou sankcii, ale snazime sa klientom
poradit, ako dany problém vyriesit a dostat sa z neho.

Mechanizmus bank ma pri poskytovani tverov podstatne strikt-
nejSie pravidla ako nezavisla faktoringova spolocnost. Nejde teda
spolo¢nost do poskytovania tveru s vac¢sim rizikom?

Banky maju viac-menej prednastavené urcité ramce, ktoré pova-
ZUju za bezpecné. My méame risk manazérov na kvalitativne vyssej
Urovni ako vacina bank a ti kontroluji kazdy biznis. Musia po-
chopit, ako ten-ktory biznis funguje a odhalit slabé miesta, ktoré
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pre nas znamenaju potencialne riziko. Ak ich dokézeme eliminovat,
tak do takéhoto biznisu vsttpime.

Je pre podnikatelsky subjekt faktoringové financovanie jednorazo-
va zalezitost, alebo ho mozno vyuzit aj na dlhodobejSie pokrytie
cash flow?

Preferujeme dlhodobejSiu spolupracu uz len preto, aby sa to
vyplatilo aj samotnému klientovi. Faktoring je relativne nakladnejsia
sluzba ako napr. kontokorentny Gver, pretoze pridava k zakladnému
financovaniu aj dalSie, pre klienta velmi uzitocné sluzby. Pre nie-
koho s nizkou marzou méze byt faktoring naozaj draha zalezitost.
AvSak pre klientov vyuzivajdcich tuto sluzbu napr. cely rok sa aj
naklady s tym spojené rozpocCitaju priamo Umerne a v kone¢nom
désledku ho to stoji menej ako pri kratkodobom projekte.

Ako by ste na zaver zhodnotili slovensky trh v oblasti faktoringu
— je o tejto forme financovania medzi podnikatelmi dostatok infor-
maécii a je o to dostatocny zaujem?

Mierne to zavisi od velkosti spolo¢nosti — ¢im vacsia firma, tym
lepSie faktoring poznéa a pravidelnejSie sa s nim aj stretava. Tieto
typy spolo¢nosti majd jasnu viziu o tom, na ¢o to potrebuju, ako
to vyuZiju a pod. Cim mensia firma, tym menej poznatkov o tom,
ze faktoring existuje a mohol by byt aj zaujimavy. Tu sa snazime
vysvetlovat, argumentovat a poukazovat na konkrétne priklady, ako
mozno faktoringové financovanie vyuzit.

Dakujeme za rozhovor.

Anton Gérer
Branislav Blozon
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